
Technical Sales Manager (m/w/d)

Wir suchen eine engagierte und motivierte Persönlichkeit als Technical Sales Manager (m/w/d), um

unser Unternehmenswachstum aktiv mitzugestalten. In dieser Funktion trägst Du von Anfang an

Verantwortung, entwickelst und verantwortest die Vertriebsaktivitäten. Unsere vielfältige Kundschaft im

B2B-Bereich umfasst weltweit bekannte Industrieunternehmen ebenso wie innovative mittelständische

Unternehmen. 

Aufgaben:

Unser Team wächst!

We are hiring!
#greentech Made in Germany

Beratung von Neu- und Bestandskunden für den deutschen und internationalen Markt•

Du ermittelst den konkreten Bedarf und unterstützt als Ansprechpartnerin mit den benötigten

Produkten, Dienstleistungen und Software

•

Mit deinem Beitrag erzielst du fortlaufendes Wachstum der Marktanteile, steigerst den Profit und

akquirierst erfolgreich neue Kunden und Partner

•

Du erstellst Angebote und führst Produktpräsentationen für potenzielle Kunden durch•



Anforderungen:

Das bieten wir Dir:

Bei uns trägst du als Teil unseres Teams von Anfang an Verantwortung. Wir leben

unternehmerisches Denken und Handeln und das seit 175 Jahren. Dabei entwickeln wir uns mit hoher

Geschwindigkeit weiter und wandeln uns zu einem digitalen Tech-Unternehmen, in dem Themen wie

Nachhaltigkeit und die berufliche Gleichstellung von Frauen und Männern an vorderster Stelle stehen. 

Du überführst die Angebote in Aufträge•

Du stehst Kunden bei technischen Fragen zur Verfügung und sorgst mit deinen Prozess- und

Produktkenntnissen für eine zufriedenstellende Kundenerfahrung

•

Erfahrung im Vertrieb, verbunden mit einem hohen Maß an Eigenständigkeit und

Verantwortungsbewusstsein

•

Abgeschlossenes Studium in einem natur-, ingenieurs-, oder wirtschaftswissenschaftlichen

Studiengang oder erfolgreicher Abschluss einer gleichwertigen Ausbildung

•

Du bist gerne erfolgreich und entwickelst dich kontinuierlich weiter•

Du bist offen, kommunikativ und es fällt dir leicht, zwischenmenschliche Beziehungen aufzubauen &

aufrechtzuerhalten

•

Du bist loyal und engagiert•

Du zeichnest Dich durch eine schnelle Auffassungsgabe aus und Freude an der Lösung komplexer

Probleme

•

Erfahrungen im Online-Sales sind von Vorteil•

Deutsch und Englisch beherrschst Du verhandlungssicher in Wort und Schrift•

Ein attraktives, wettbewerbsorientiertes Gehalt, mit einer leistungsorientierten Komponente•

Eine Arbeitsanstellung in einem krisenresistenten, wachsenden Markt•

Innovative moderne Produkte•

Eine moderne Arbeitsumgebung•

Starker Teamgeist verbunden mit einer offenen und kooperativen Unternehmenskultur, welche

Vielfalt und Inklusion aktiv fördert

•

Betriebliche Krankenzusatzversicherung•

Individuelle persönliche und fachliche Weiterentwicklungsmöglichkeiten•

Kostenlose Parkplätze mit Auflade Stationen für E-Autos•

Regelmäßige Interne Events!•



Haben wir dein Interesse geweckt? Dann bewirb dich noch heute! Wir freuen

uns auf dich!

Fresenius Umwelttechnik GmbH

Personalabteilung | Doncaster-Platz 5 | 45699 Herten | Tel.: +49 (0)2366 93961-10

Online-Bewerbungen bitte als PDF-Dokument an: personal@fresenius-ut.com
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